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MISJA | CELE

W lipcu 2014 roku powstata Kompania Dystrybucyjna -
nowy podmiot petnigcy role jednostki  dominujacej,
odpowiedzialnej za nadzor i koordynacje dziatan wszystkich
spotek wechodzacych w sktad Grupy.

Gtéwnym celem powotania nowej struktury byto zbudowanie
efektu synergii, ktéry pozwala na spéjng komunikacje
wizerunkowa oraz wsparcie operacyjne i handlowe
poszczegdlnych ogniw organizacji.

Kluczowe korzysci nowej struktury:

*  Wzmocnienie Grupy dzieki wzajemnemu uzupetnianiu sie ofert
poszczegdlnych spotek.

* Budowa spdjnego wizerunku oraz zwiekszenie rozpoznawalnosci
marki Grupy na rynku.

» Skuteczniejsza ekspansja na nowe rynki, poszerzanie asortymentu
i dotarcie do nowych grup klientéw.

e Eliminacja  zjawiska kanibalizacji  ofert oraz eliminacja
wewnetrznych konfliktéw interesow.

* Harmonijny rozwéj catej Grupy poprzez optymalne wykorzystanie
potencjatu kazdej ze spotek.

* Wzmocnienie pozycji rynkowej w rywalizacji z sieciami

zagranicznymi oraz dyskontami


https://kompaniadystrybucyjna.com/

HISTORIA

TEDI DYSTRYBUCJA MAG DYSTRYBUCJA TANO DYSTRYBUCJA
Naszg historie zapoczatkowata firma TEDI Dystrybucja z
oddziatem w Nowych Piekutach. Wkrotce dotfaczyt do niej
drugi filar grupy - olsztynski MAG.

Kolejne lata to czas intensywnego wzrostu: otworzylismy filie

w Chwaszczynie, Suwatkach oraz Siedlcach. Przetomowy rok

2007 przyniést ekspansje na nowe regiony kraju - przejecie

NOWEPIEKUTY 1989 OLSZTYN 1994 WARSZAWA 2007 it [GCID T VAN vy Byeigosaeay olez TRNQ) sy Warszasde

Znaczaco wzmocnito nasza pozycje. Dynamiczny rozwoj

kontynuowalisSmy poprzez inwestycje w oddziat w Lublinie,

SUWALKI 2003 CHWASZCZYNO 2002 otwierajacy nam droge na potudniowy wschod, oraz otwarcie
placéwki we Wroctawiu w 2017 roku.

SIEDLCE 2006 BYDGOSZCZ 2007

PIOTRKOW 2008 Ostatnie lata uptynety pod znakiem budowania silnej marki KD,
czego zwienczeniem byto uruchomienie oddziatéw w Kaliszu

LUBLIN 2014 (2021) oraz Sosnowcu (2023).

WROCEAW 2017

KALISZ 2021

SOSNOWIEC 2023




DANE LICZBOWE

Obecnie swym zasiegiem obejmujemy caty kraj, a nasza grupa
jest jednym z najwiekszych dystrybutoréw branzy FMCG w
kraju.

Nasze Firmy to:

e 12 centréw logistycznych

* 145 przedstawicieli handlowych

* 760 pracownikow

* 332 auta osobowe i ciezarowe

* 43100 m? powierzchnia magazynowa

e 2.60 mld prognoza obrotow na 2026 rok

e 16 640 klientow w obstudze, w tym:

- 14 200 w kanale detalicznym,
- 300 w kanale hurtowym,

- 1 240 podmiotéw HoReCa

- ponad 1150 stacji paliw.

* nowoczesna narzedzia systemowe: CDNXL, EDInet
Marketplace oraz MOBIUS SFA i CRM, Ortec Routing,
praca mobilna na APPLE IPad

» aktywne dziatania na rzecz ekologii w programie zielona
kompania




PROGNOZY NA ROK 2026

2.40 mid

2025

Rok ubiegty zamknelisSmy przyrostem
sprzedazy na poziomie 9.2 %

2.60 mid

20126

W roku biezacym planujemy osiggnac
dwucyfrowy wynik dynamiki sprzedazy
na poziomie 8.3 % .
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SPRAWDZENI PRODUCENCI .
KONKURENCJA ZESPOL HANDLOWY SPRAWNA DYSTRYBUCJA
Od wielu lat jestesmy lojalnym partnerem Dzisiaj najwigkszy wplyw na sukces
dla gléwnych producentéw branzy FMCG w Byla zawsze, jest | bedzie, naturalng silg funkcjonowania oraz wartost firmy ma Giownga ideg jakg staramy sie realizowac
kraju ) - skutecznosé dziatania pracownikow jest to by dostawy byly zawsze na czas, a

sprawczg zachodzacych zmian w wyniku i
N N obszaréw handlowych. X ; .
czego pozostaja najlepsi. obstuga klientdw byta zawsze jak na

najwyZszym poziomie.

’ N
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PROMOCJE
100% POLSKI KAPITAL ] GODNY ZAUFANIA PRACODAWCA ZORIENTOWANIE NA KLIENTA
Pomigdzy przedsiebiorstwem, a klientem Obecnie odbiorcy oczekuja przede
Biorac pod uwage strukture wiascicielska musi zachodzi¢ wymiana informacji Jako firma dbajaca o pracownikéw chcemy wszystkim atrakeyjne] (E”; bA;EalE] oferty
: B zard trzymywanie/pozyskiw . : ; o . o

tworzymy jedng z najwiekszych grup Faronne otrymynanielponyEwans zapewni¢ im jak najlepsze warunki do produktowe], oraz jasne] i przejrzyste]

) i Jinformagji z rynku jak tez przekazywanie ! : oferty promocyine
handlowych z polskim kapitatem co informacji w rynek. rozwoju. Dlatego stale pednosimy 4 yinet
wyrdznia nas wsrad innych firm tego wynagrodzenia, oferujemy systematyczne

sektora. szkolenia oraz mozliwos¢ awansu.



POWIERZCHNIA MAGAZYNOWA

NOWE PIEKUTY OLSZTYN CHWASZCZYNO SUWAEKI SIEDLCE

43 100 -



,W swiecie handlu liczq sie wyniki, a nie obietnice. tqgczymy
globalne doswiadczenie z eksperckq wiedzq naszego zespotu, by
dostarczac rozwigzania, ktore realnie wptywajq na Twaoj sukces. Z
nami zyskasz pewnosc, ze nie tylko nadqzasz za rynkiem, ale stale
powiekszasz przewage nad konkurencjq.".

KOMPANIA
DYSTRYBUCYJNA

2026




STRUKTURA SPRZEDAZY

Ponizszy wykres przedstawia procentowa strukture sprzedazy w ujeciu wartosciowym oraz
ilosSciowym (wyrazonym w paletach). Z punktu widzenia prowadzonego biznesu s3 to kluczowe
parametry, ktére wptywaja na kontrole kosztow, planowanie sprzedazy oraz poziom realizowanej

marzy, co bezposrednio przektada sie na wyniki finansowe

llos¢ palet

2%
Sprzedaz .
netto

Alkohol
9%

Alkohol
41%




SEGMENT DETALICZNY

Koncentrujemy sie na obstudze kanatu

tradycyjnego. Naszymi partnerami sg zaréwno
sklepy autonomiczne, jak i punkty dziatajace w

ramach zorganizowanych sieci handlowych.

KANALY DYSTRYBUCIJI

Zarzadzamy procesami handlowymi w catym tancuchu dostaw: od Zrédta u dostawcy, przez
magazynowanie, az po dostawe do odbiorcy. Cenimy swobode dziatania, dlatego nie wymagamy
wigzacych umédw, jednak to sformalizowana wspotpraca otwiera przed naszymi partnerami drzwi

do najlepszych warunkéw cenowych i priorytetowego wsparcia.
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Kompania Dystrybucyjna to profesjonalny i prezny
zespot liczacy 760 pracownikow.

13

ZATRUDNIENIE

W Kompanii Dystrybucyjnej wierzymy, ze za kazda udana
transakcja i kazdym sukcesem rynkowym stoja konkretni
ludzie. JesteSmy dumni z naszego blisko 700-osobowego
zespotu, ktory w strukturach catej grupy kapitatowej buduje
nowa jakos¢ w branzy.

Nasz zespof to unikalne potaczenie doswiadczenia z energia
0so6b ambitnych i gotowych na ciggte doskonalenie. Ta
wspolna pasja do tworzenia nowoczesnych rozwigzan
sprawia, ze jestesmy o krok przed rynkowymi trendami. Dzieki
zaangazowaniu naszych pracownikéw, nie tylko dostarczamy
towary, ale przede wszystkim tworzymy wartos¢ dodana dla
naszych klientéw. Dbamy o to, aby kompleksowa obstuga,
ktora oferujemy, byta zawsze odpowiedzia na realne i
indywidualne potrzeby kazdego z naszych odbiorcow.




KLUCZOWE DZIALY

12 24h 145

MAGAZYN TRANSPORT SPRZEDAZ

e 12 Centrow Dystrybugji e Sprawna dystrybucja e 145 przedstawicieli handlowych
e 43 tys.m? pow. magazynowe;j *  Wiasna baza logistyczna e Ponad 16 tys. klientow

*  Kompleksowa obstuga » 332 auta osobowe i dostawcze * Profesjonalne wsparcie

*  Woysokie standardy * Dostawy w ciggu 24h e Szeroki asortyment

e Bezpieczenstwo ° *  Pokrycie 70% kraju e Nowoczesny system zamowien



Dysponujemy flotg 332 aut
osobowych i dostawczych,
sprawnie realizujgcych
proces dystrybugji i
sprzedazy.

TRANSPORT

Nasz cel jest prosty: terminowe dostawy i jakos¢ obstugi,
ktora wyréznia nas na tle konkurencji. Kluczem do sukcesu
jest niezalezno$¢ operacyjna - posiadamy wtasng flote
pojazdow ciezarowych i dostawczych, co daje nam petna
kontrole nad czasem realizacji zlecen.

Wykraczamy  poza standardy transportowe.  Dzieki
systematycznej analizie  proceséw oraz  unikalnemu
doswiadczeniu  w dystrybucji produktéow spozywczych,
dostosowujemy nasze rozwigzania do specyfiki Panstwa
potrzeb.

Nie dowozimy towaru - dostarczamy pewnosc biznesowa.




NASI KLIENCI

14 200 300 1240

Detal Hurt Horeca Stacje paliw

Naszym Klientom oferujemy:

» Bogaty i dynamiczny asortyment: Stale aktualizujemy nasze portfolio w oparciu o trendy rynkowe oraz bezposrednie sugestie naszych odbiorcéw.

» Atrakcyjne warunki handlowe: Zapewniamy konkurencyjny system cen i elastyczne programy rabatowe.

» Eksperckie know-how: Dzielimy sie wiedza wypracowana przez lata obecnosci na rynku, oferujac profesjonalne wsparcie na kazdym etapie wspoétpracy.
» Niezawodna logistyke: Dysponujemy sprawna siecia dystrybucji, ktéra gwarantuje najwyzsza szybkos¢ i precyzje realizacji dostaw.



STACJE PALIW

1 1 50 t i
s aCl I Kompania Dystrybucyjna od lat jest zaufanym partnerem

najwiekszych sieci stacji paliw w Polsce. £gczymy innowacyjny
model biznesowy z kilkudziesiecioletnim doswiadczeniem, co

2 O 2 é pozwala nam wyznaczac¢ standardy w branzy.

) ) . Dlaczego jestesmy liderem w kanale stacji paliw?
W ubiegtym roku nasza Grupa miata duze grono
ZadOWO|OnyCh klientow z aktyvvme rosnacym Kompleksowos¢ (One-Stop-Shop): Zapewniamy asortyment
asortymentem realizowanych dostaw. generujacy ponad 80% sprzedazy w tym kanale, co pozwala
na konsolidacje dostaw u jednego, gtéwnego partnera.
Logistyka 24h: Gwarantujemy btyskawiczny system dostaw
w ciagu 24 godzin.
Zasieg ogolnopolski: Obstugujemy punkty na terenie catego
kraju, zapewniajac spéjnosc dostaw niezaleznie od lokalizacji.

W statej obstudze posiadalismy ponad Petna elastycznosc: Oferujemy przyjazna polityke zwrotéw
1150 stacji palivv. oraz petna personalizacje oferty - dostosowujemy

asortyment i procesy do indywidualnych wymagan

DOStawy operacyjnych naszych klientéw
24h

K




INNOWACYJNOSC
DNA NASZEJ ORGANIZACIJI

Dla nas innowacyjno$¢ to co$ wiecej niz technologia - to sposob myslenia o
przysztosci handlu. Rozumiemy, Zze state poszukiwanie nowych drég to klucz do
budowania trwatej przewagi rynkowej. Ksztattujemy przestrzen, w ktorej
kreatywno$¢ i odwaga w wdrazaniu zmian stajg sie naturalnym elementem

codziennej pracy catego zespotu



SYSTEMY IT

DN €Edinet Mcbius ORTEC Q

OPTIMIZE YOUR WORLD HmE’LIFIER

COMARCH CDNXL EDInet Marketplace MOBIUS SFA i CRM ORTEC MOBILNA STREFA PRACA MOBLINA
KLIENTA

system
bozwalajacy na zarzadzanie

relacjami z klientami w celu

riecia dtugoterminowych

korzysci dla firmy.

SKK SMART
s SKK
PICKING

)



COMARCH ERP XL

Kompletne rozwigzanie

Comarch CDN XL to wielomodutowy, ' =

ot o

permi zinteg any Ssystéem Mobilnoé r@. \ n
. - - o VvV
nformatyczny klasy dedykowan Internet e
. . . @{I of Things Machine
Srednim duzym firmom handlowym, O Learning
| . Big Data ° 1C
produkcyjnym or STUE m Business
Sztuczna Process
e . . Inteligencja Management .
Dzieki  rozb 1ej  funkcjonalnosci SEL%:
nia petne wsparcie i automatyzacje
, o Archiwizacja . V
)IZNESO h ) Business Dok i
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stawiciell 1anc Omnichannel Chmura  Marketplace ~ Bezpieczeristwo miejsca i o kaz
oddziatow e-Commerce & Hosting danych R J b i B
* Usprawnienie obiegu informacji
] firmie,
Comare zwala E :

owoczesnych form handlu

elektronicznego poprzez spotprace
systemami

EDI (Electronic Data Interchange).

wykorzystanie nowoc




ankiety i badania marketingowe

. | I NEE
analityka i raportowanie
integracja z systemami .
sprzedazowymi ERP ’;’n]
) A
zarzadzanie trasowkami 4' >

8— ‘ . przedsprzedaz - preselling

sprzedaz bezposrednia
- vanselling

projektowanie
' i standaryzacja procesow

modut map, GPS

oprogramowanie dla firm

MOBIUS SFA i CRM

MOBIUS SFA (Sales Force Automation) to narzedzia
przeznaczone do  wspomagania pracy  handlowcow
pracujacych SW drodze”
i “w terenie”. W tej konfiguracji MOBIUS jest kompleksowym
rozwiagzaniem dedykowanym przede wszystkim (ale nie tylko)
dla branzy produktow szybko rotujacych. Gtéwne zadania
realizowane przez MOBIUS SFA to obstuga funkgji
sprzedazowych w terenie oraz pomocniczych: serwisowych,
merchandisingowych, ankietowych, raportowych.

MOBIUS CRM (Customer Relation Management) to system
pozwalajacy na zarzadzanie relacjami z klientami, w celu
osiagniecia dtugoterminowych korzysci dla firmy.

MOBIUS CRM monitoruje aktywnos¢ i zdolnosci nabywcze
klientow, rozliczanie dokumentéw handlowych, finansowych,
serwisowych, a takze narzuca poprawny schemat obstugi
i spotkania, obserwacje tendencji ksztattowania sie

wspotpracy
z klientami, w réznych okresach i perspektywach czasowych.

K
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Optymalizacja zaopatrzenia sklepdw i dostaw

Zredukowanie liczby przejezdzanych pustych kilometrow
Optymalizacja wykorzystania samochoddéw ciezarowych/naczep
Zarzadzanie zamodwieniami z wielu kanatéw

Zarzadzanie zmieniajacym sie popytem

Podniesienie poziomu obstugi klienta

ORTEC ROUTING

Klient oczekuje, ze jego zlecenia beda poprawne, a dostawy odbywac
sie beda terminowo, pomimo zmian dokonywanych w ostatniej chwili,
duzego natezenia ruchu czy awarii sprzetu. Rozwigzania ORTEC
Routing optymalizujg codzienne operacje poprzez dynamiczne
harmonogramowanie dostaw, zasobow i zatadunkéw. Pozwalajg
réowniez na tworzenie planéw sezonowych lub definiowanie
wieloletnich strategii. Oprogramowanie do wyznaczania tras zapewnia
réznorodne mozliwosci dla scenariuszy ,co-jezeli” (what-if scenarios),
dostosowujace sie do zmian zlecen z ostatniej chwili i decyzji
merytorycznych dotyczacych ztozonych tras i dostaw. Wynik:
optymalna realizacja procesu logistycznego. O kazdej porze, w kazdym
ze scenariuszy.

Wdrozenie systemu to przede wszystkim:

*  Dynamiczna optymalizacja

» Poprawa obstugi klienta i usprawnianie proceséow

» Poprawa dostaw na czas o 30%

»  Zwiekszenie wykorzystania ciezarowek o 10%

* Ograniczenie kosztéw sity roboczej o 30%

* Wdrozenie zrownowazonej strategii biznesowej

*  Maksymalizacja wykorzystania zasobow transportowych
* Minimalizacja liczby jednostek spedycyjnych

» Ograniczenie czasu planowania

K



| ¥ | | MOBILNA STREFA KLIENTA
AMPLIFIER

Amplify Your Life

Aplikacja Mobilna Strefa Klienta to narzedzie pozwalajace na
prowadzenie  programu lojalnosciowego, szybka i sprawng
komunikacje pomiedzy dystrybutorem a uzytkownikiem aplikagcji,
prezentacje najnowszych promocji jak i wszelakich zmian w Twojej
ofercie, a takze pozwalajace uzytkownikom aplikacji na wglad w swoje
ostatnie zamodwienia i inne szczegotowe informacje dotyczace
wspotpracy.

System powiadomien i wiadomosci. Mobilna Strefa Klienta to réwniez
szybki sposéb na komunikacje z klientami poprzez rozbudowany
system powiadomien

Aktualna oferta. Dzieki Mobilnej Strefie Klienta uzytkownik bedzie
zawsze na biezaco z nowymi promocjami oraz zmianami w
asortymencie

Gazetki. Pozwdl na to zeby Twdj klient miat dogodny dostep do
Twojej Gazetki na urzadzeniu mobilnym

Korzysci ptynace z wdrozenia aplikacji ?

* Spersonalizowany kontakt

* Analiza zachowan uzytkownikéw

* Budowa siatki statych i lojalnych klientow
*  Dostepnos¢ aplikacji

Posiadasz ¢
Wybrated jus 1 prze
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RAPORTY

WYSYEANIE

Krzysztof Nowakowskl
2021.12.31

Korzysci z zastosowania kompletacji gtosowej

10-35%

Wazrost produktywnosci

25-50% 5-20%

Zmniejszenie iloci Wzrost bezpieczenstwa
pomylek pracy

do 50%

Redukcja czasu
wdrozenia

SKK SMART PICKING

Technologia kompletacji gtosowej voice picking, to innowacyjna
metoda wspomagajaca prace pracownikdw magazynowych w
komunikacji z systemem. Dzieje sie to poprzez zintegrowanie
urzadzen umozliwiajacych stuchanie i przekazywanie ustnych
komunikatéw z systemem zarzadzania magazynem. Taka komunikacja
ma miejsce z wykorzystaniem zestawu sktadajacego sie ze stuchawek i
mikrofonu.

Elementem systemu jest takze oprogramowanie umozliwiajace
przeksztatcenie komunikatow tekstowych w gtosowe i na odwrot.
Rozwigzanie pozwala na ponad 99% skutecznosci kompletacji.

Korzysci z wdrozenia kompletacji gtosowej zamowien :

*  Wydajno$¢ operacyjna wzrasta co najmniej o 25% - 35%. Wolne
rece i oczy podczas wybierania (swoboda ruchéow i dobra emisja
gtosu)

*  Bezbtednosc zamowien na poziomie 99.9% lub wyzszym.

* Niesamowita optymalizacja procesow, w tym kompletacji
zamowien, inwentaryzacji, pick & pack, odktadania, uzupetniania i
kontrola ich jakosci.

* Do minimum skraca sie czas szkolenia nowych pracownikéw co
jest szczegolnie wazne w szczytowych okresach sprzedazy.

* Jedno rozwigzanie obstugujace jednoczesnie wiele proceséw.

*  Mozliwos¢ taczenia kompletacji gfosowej ze skanowaniem

produktow.



DOSTAWCY .o

Bogaty asortyment, duzi gracze,
sprawdzeni partnerzy, stabilne relacje i

topowe marki.

2023



TYLKO SPRAWDZENI
PRODUCENCI
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ZROWNOWAZONY
ROZWO3J

Od  dtuzszego czasu staramy sie  konsekwentnie
minimalizowa¢ nasz negatywny wptyw na srodowisko
naturalne, w kazdym obszarze swojej dziatalnosci.

Wtasna farma fotowoltaiczna o mocy do 200 kWh pozwala
na konwersje energii stonecznej na elektryczna. W tym roku
planujemy co najmniej podwojenie tej liczby.

Ciagle dazymy do optymalizacji proceséw, aby maksymalnie
wykorzysta¢ posiadane zasoby. Stosujemy nowoczesne
i energooszczedne wozki widtowe, ledowe osSwietlenie
magazynow i auta spetniajace normy Euro. Dbamy o nalezyty
stan zaplecza transportowego.

Posiadanie nowoczesnych magazynow wysokiego
sktadowania istotnie takze wptywa na bilans wptywu na
Srodowisko naturalne i komfort pracy pracownikéw.

Stale podnosimy swiadomos¢ personelu poprzez szkolenia
w zakresie dbatosci o zasoby naturalne.

K



EKOMAT PROJEKT

Projekt EKOMAT gromadzi tych, ktérym zalezy na przysztosci Ziemi i klimatu. Program wspiera promocje edukacji ekologicznej wsrdd naszych odbiorcow
oraz lokalnej spotecznosci. Kazde zwrécone do EKOMATU opakowanie to dobry krok w kierunku zmiany postaw i dobra wiadomos¢ dla lokalnego
Srodowiska naturalnego. Zadaniem programu jest stworzenie dogodnych warunkéw i zachecanie do tego prostego gestu na rzecz Ziemi.

Gtéwne idee projektu

pomagamy utrzymac swiat w czystosci

chcemy co$ zrobi¢, zanim rzad podejmie nalezyte
uregulowania prawne

dbamy o naszych klientéw

niesiemy pomoc naszym klientom

zacieSniamy wspotprace z nimi wspotprace

Jak to dziata

Kazdy klient moze otrzymac paragon z automatu
potwierdzajacy ilos¢ zuzytych opakowan. za kazde
opakowanie klient otrzymuje do 0,05 zt rabatu na
zakupy w danym sklepie.

AKCJE WSPIERAJA:

Cisowianks & pywiECZory A

» KOMPANIA
» PIWOWARSKA

Ekomat.pl - Odpowiedzialna dystrybucja

COLLECTION SOLUTIONS RAN
sortbox Eal )



https://ekomat.zone.auril.cloud/

WARTO NAM ZAUFAC

Kompania Dystrybucyjna to nowoczesne, stabilne struktury
nastawione na innowacyjnosc i elastycznosc, zbudowane w oparciu o

ponad 30 letnia tradycje istnienia na rynku.

Kompleksowa oferta

Nasze portfolio zawiera szeroki asortyment, a produkty z grup: wody,
soki, napoje, wina, piwo i alkohol mocny sg kategoriami w dystrybucji, w

ktorych specjalizuja sie nasze firmy.

Sprawna dystrybucja

Zapewniamy 24 godzinny system dostaw. Cze$¢ zamowien realizujemy

jeszcze tego samego dnia.

Profesjonalny zespét

Zespot ponad 100 handlowcow oraz prawie 50 osob dziatu wsparcia
sprzedazy to gwarancja wysokich standardéw obstugi i zadowolenia

klientow.



ZAPRASZAMY

Do wspdtpracy

kd.com.pl
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